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Kāpēc EIT Food?

● Somija - prioritārs eksporta tirgus
● Granta finansējums
● Kompetences augu valsts produktu fermentācijā
● Korporatīvie sadarbības partneri: Valio, Paulig, 

Lantmännen u.c.

Kāpēc EIT FAN akselerators 
Helsinkos?

● Lielākā pārtikas tehnoloģiju un inovāciju atbalsta 
organizācja Eiropā

● Reprezentabls sadarbības partneris
● Plašs kontaktu pārklājums



Kāds bija Fermentful ieguvums?

● 10,000 EUR grants - Somijas tirgus izpēte, klātienes dalības izmaksu segšana, 
lidojumi;

● Piedalīšanās Vegemessut - lielākajā augu izcelsmes produktu izstādē Helsinkos, 
lai validētu produktu Somijas tirgū, iegūtu reālo patērētju atsauksmes, veicinātu 
produkta redzamību  potenciālo patērētāju vidū un nozares pārstāvju; 

● Zīmola atpazīstamība Somijā sadarbībā ar PR aģentūru Sugar Helsinki, kuras 
fokuss ir ilgtspējīgi, vidi un sabiedrību labvēlīgi ietekmējoši produkti; 

● Zīmola uzticamība. Dalība EIT FAN ļāva uzņēmumam piesaistīt starptautisku 
uzmanību zīmolam, kas palielināja tā uzticamību investoriem, mazumtirgotājiem un 
partneriem;

● Piekļuve plašam starptautisku kontaktu tīklam pārtikas tehnoloģiju nozarē un 
iespēju sākt pilotprojektu ar vienu no pasaules trīs labākajiem probiotiku ražotājiem;

● Pastāvīgs EIT tīkla atbalsts - kā EIT FAN dalībniekam, Fermentful regulāri tiek 
piedāvātas publikāciju iespējas medijos un aicinājumi piedalīties nozares izstādēs un 
konferencēs, kā arī iespējas piedalīties EIT organizētus  konkursos ar iespēju iegūt 
naudas balvas (EIT Food Innovation Prize, EIT Food Open Innovation Call 2023).



Pieteikšanās process EIT FAN programmai (5 mēneši)



Ieteikumi, gatavojot pieteikumu

● Izveidojiet skaidru priekšstatu par to, kā jūsu produkts vai 
risinājums atšķirsies tirgū. Kādi ir jūsu unikālās konkurēt spējas 
priekšrocības? Kāda būs jūsu tehnoloģiskā priekšrocība un zinātniskā 
komponente, ko plānojat attīstīt nākotnē? 

● Nosakiet savus ilgtspējas mērķus un izvērtējiet, kā jūsu produkts 
ietekmēs sabiedrību - šie ir vieni no galvenajiem faktoriem, kam EIT 
programmas, akseleratori, kā arī investori pievērš uzmanību. Fermentful 
gadījumā uzņēmums bija definējis, ka viņu uzmanība būs vērsta uz 
sabiedrības garīgo un fizisko veselību, atbildīgu ražošanu; 

● Esiet 100% pārliecināti par savu produktu. Lai žūrija ticētu jums, jums 
pašiem ir jātic sev. Pārliecinieties, ka jūsu komandai ir prasmes un 
kompetence, lai izveidotu veiksmīgu produktu un attīstītu uzņēmumu;

● Ir priekšrocība, ja varat demonstrēt izmērāmu progresu un rezultātus. 
Pirmo reizi, kad pieteicāmies EIT FAN, mēs netikām uzņemti 
programmā. Gadu vēlāk mums jau bija faktiski pārdošanas rezultāti, ko 
prezentēt, mēs bijām pārbaudījuši idejas dzīvotspēju un varējām 
prezentēt produktu. Otrajā reizē tikām uzņemti.



EIT Food pārstāvniecība Latvijā



Projekts 1.1.1.5/17/I/001 Atbalsts starptautiskās sadarbības projektu 
izstrādei un īstenošanai”


